
第一、市场营销专业就业方向： 

目前就我所学，市场营销专业毕业后的主要择业方向是销售类的和市场类的

工作。但是由于所学专业涉及市场调研、营销策划、谈判推销、市场开发、消费

者行为分析、商务谈判与推销技巧、人力资源管理、销售管理、客户资源管理等

方面，因此我们学完之后也具有了一定的这方面的的能力。所以我们也会从事这

方面的工作。 

销售类前期可能会辛苦一点从一个普通的业务员开始，慢慢积累经验建立自

己的客户群，业绩突出的话可以提升到主管或销售经理，然后再向总监或者分公

司负责人去发展。 

市场类一般开始也会要求先熟悉业务，前期会有一段时间的销售过程，然后

再转作市场，市场类主要以市场策划为主，负责公司市场调研、分析、针对市场

制定适合的销售策略及公司发展规划。这类工作在销售中也会有涉及。 

销售跟市场工作的区别，销售工作前期比市场工作会辛苦困难些，但是成长

起来后后期的发展和“钱”途要更大；市场工作相对销售工作的区别在于要比较稳

定些，底薪会比较高一些，但是一般没有提成，只有奖金。一个成熟的销售人员

跟市场人员比较起来，销售人员的收入和成长会更大。但是机遇性和偶然性还是

存在的。针对于此，就我们刚刚毕业的大学生而言，选择基层的业务员工作做起

是显而易见的，当然可能有在兼职期间遇到过比较好的工作，毕业后也会是一个

好的选择。但是我们必须具备较强的市场销售能力、商务谈判能力、公共关系能

力、营销管理能力和创新营销能力。这样我们才能够更加有效地完成我们的工作。 

第二、市场营销专业前景 

市场营销专业是经管系所有专业中就业率每年都排在前三甲的专业。也是就

业广泛的一个专业。除了高科技产业之外，几乎所有与销售有关的工作我们市场

营销专业的学生都可以从事，甚至非此专业的学生都可以从事。因为其进入门槛

低造就了市场营销专业的美好就业前景。那么我们市场营销专业的学生与非此专

业的学生相比有什么优势呢？可以这样讲市场营销专业的学生进行了系统的专

业学习，进行了实践性很强的实作训练，具有高强的接受新知识新事物的能力，

以及快速积极的学习能力。在踏入社会之后可以学以致用，就会自然而然的得心



应手。在以后胜任更高职位的时候能够进做的更加自信。在参加工作期间得到晋

升的机会也会更大。 

第三、自我性格认知 

我是一名个性沉稳，重视纪律，当然也不乏活泼可爱的一面。在我的心目中，

没有一步登天的想法，我是属于务实地在自己的工作上努力。所以，就算我总是

遭遇到困难和挫折，或是别人的冷潮热讽，我也不以为意，而是把这些失败的痛

苦转换成未来成功的经验，同时也乐意将这种经验和别人分享，希望别人也能像

自己一样走向成功。我的组织能力，办事处理能力不错，常常令人感觉到层次分

明、井然有序，当然我是一个很遵守秩序，不会逾过自己的权力及权威去做事情

的人。同时我自律甚严，有坚强的忍耐性，做人做事也很踏实。不过这种踏实的

性格，让我很是苦恼因为我会经常向别人说教，熟悉我的人觉得我每天管着他，

不熟悉的人就会觉得我很严肃，整天崩者脸。不过轻松地家庭氛围弥补了我先天

的说教严肃状态的不足，现在的我知道了笑容的作用。性格方面整体上也就那样

了。专业技能方面，我的优势是在面对客户时我识人准，这可能有赖于自己平时

的观察吧，我一直坚信做一件事情就要尽力把他做完美。我是一个追求完美的人。

所以在专业知识方面我会尽自己最大的努力学好。一句话概括：踏实、沉稳但不

失活泼，自律、坚韧但不失可爱。 

第四、学习状况 

目前我在读大学二年级，从我的课程上可以看出，专业基础课已经学习的差

不多了，而此时专业课进入最重要、最关键的阶段。也就是学习状况正值冲刺阶

段。如果把自己目前的专业知识水平比喻成装水的水桶的话，那目前水桶还差三

分之一左右才能够达到提水的要求。那么如何能够在这段时间将自己的专业技能

水平达到一定的高度和一定的积累量。是我现在要思考和去行动的。 

第五、生活状况 

刚刚来到学校的时候还是很不适应经常会想家。不过因为自己本身也是属于

外向型的人，适应能力比较强。室友们也很照顾慢慢就适应了这里的大学生活。

现在我的生活是除了寝室、食堂、教室三点一线之外，还要加上周末上温江和成

都。偶尔会到其他大学去串串门。生活状况是比较有规律的。每天都会有固定的



时间看书，固定的时间上网，固定的时间运动。因为我坚信只有爱学习的人才会

有进步。所以在这期间我的生活是以学习为主。 

第六、家庭状况 

我的家庭给了我宽松愉快的学习生活环境，爷爷奶奶传统的教育方式给了我

很大的震动和不一样的价值观和世界观。都说我们是 80后，但是因为从小是爷

爷奶奶教育了我的童年。在我早期的对这个世界的观念的建立起了一个引路人的

作用。也使我有了对世界不同于同龄人的看法。那就是社会有着他和谐外表，事

情往往是以好的形势与做去开始。是往往辅佐其顺利到达终点的大都是复杂的人

情和复杂交易。不管是什么都或多或少的有沾。当然父母的影响使我更加的成长，

因为父母给我的教育一直是自由的教育。从不强迫我做什么，与他们的关系一直

是朋友的关系。无论遇到什么问题都是会先听我自己的想法和解决的方法，之后

他们才会建议性给出他们的想法。最后由我自己决定。给了我充分的选择权。他

们一直是我的益友。与他们的关系让我没有了许多压力。在朋友们当中也有一点

自豪。因为我的父母和我是朋友。他们教会了我自己的生活要学会自己去处理。

这让我一直引以为傲。因为我一直把自己的生活处理得井井有条。 

第七、就业选择 

我的职业选择在我高中还没有毕业我就已经计划好了的。那就是学习市场营

销专业，将来的工作要么是销售类的要么就是管理类的。除了这两类我不会再去

选择。除非将来有一定经济积累和有一个稳定温馨的家庭的时候，我可能会选择

其他的工作。我是一个很有计划的人，我目前的打算就是，在大三之前把所有的

需要的证考完，我现在就差助理营销师证了。英语三级考了但是还不知道结果。

不过我有信心我一定过了。这次英语四级的成绩出来了，很遗憾我考了 397分

离及格差 28分，在接下来的几个月我的目标就是努力。争取下次考试的时候把

英语四级拿下。 

第八、未来打算 

我的未来打算。我在大一的时候就有制定一个计划。那就是在毕业五年之后

能够做到一个片区的经理。计划在七年左右回到我的家乡—滑县。我的理由或是

我回家乡的缘由吧！第一：我很专一，也很念旧。我一直信念：人要知道感恩。



我的家人朋友绝大部分都在滑县。在我成长的阶段他们给予我很多无私的关爱和

帮助。我想在自己有能力的时候回报他们。第二：事业的需要。爸爸做的废品回

收的工作。他也有跟我提过毕业之后跟他学习，这样将来他把生意交给我来打理

就很轻松了。因为我不是很喜欢他们谈生意的尔虞我诈。所以一直都没有答应他。

可是父母毕竟会老的。所以我是决定在毕业五年之前积累经验。有可能的话自己

与爸爸合作将事业做大。妈妈呢是做保洁工作的，因为她很善良。她每签一单家

庭保洁从来不会抽提成。而是与一起工作的人平分。但是我从中看到了很大的商

机。其一：在滑县专业保洁公司很少。其二：滑县的专业保洁人员很缺乏。其三：

滑县的房地产在不断的涨。其四：像我妈妈她们这样不正规的保洁公司将来一定

是会被市场所淘汰的。从以上四点我认为滑县的家庭保洁市场有一个巨大的商

机。如果机遇很好我会在毕业实习之后回滑县考察一下。再决定是否进入家庭保

洁行业。这是我的创业想法。现在来谈谈我选择在郑州工作的计划。郑州是一座

充满无限发展潜力的城市。与我专业相关的工作很多。所以在郑州锻炼自己是一

个很好的选择。如果我要做管理工作，那么郑州会是我最好的选择。老师说过做

销售的工作非常好找，可是你要做好销售工作却不容易。郑州目前很有前景的销

售类市场那就是房地产。郑州的房地产我通过查询资料以及和其他一些发达城市

进行对比。我认为在未来十年左右房价均价可能会接近两万。市中心会接近三万。

二首交易市场会随着房价的增长会变得很火爆。第二个市场就是汽车市场。随着

房地产的增长必然会带动汽车市场的增长。所以我的未来打算就是在做基层销售

者积累经验时随时准备跳槽到这两个市场。总结我的未来打算。在毕业第一年找

一份基层销售员的工作，边积累经验边充实自己。三年之内做到管理工作。五年

之后回家乡滑县从事父亲的工作。必须坚持，先就业积累经验，有一定积累的时

候要保持清醒的头脑不断地充电。因为销售做好赚钱是很容易的。因为家庭压力

没有，经济压力也没有，所以我的未来规划不会朝着钱途去规划实行，而是朝着

前途去规划实行的。我相信自己，我有实力，我也有能力。不过致命的缺点就是

普通话还讲得不是很流利。这是这个学期最需要攻破的。天道酬勤，没有一帆风

顺的人生，工作不适合自己，那么我们就要把自己变得适合工作，前路多坎坷，

坚持就会有希望！ 


